
ทุกวันนี้ รับทำ seeding ผู้ บริโภคไทย ค้ นหาข้ อมูลก่อนตัดสินใจซื้อแทบทุกครั้ ง แค่ซื้อโฆษณาอาจไม่ทำให้ แบรนด์น่าเชื่อถือ
ขึ้น เพราะสิ่งที่ทำให้ คนตัดสินใจจริง ๆ คือ “เสียงจากคนอื่น” นี่คือเหตุผลที่ธุรกิจจำนวนมากมองหาบริการ รับทำ seeding เป็ น
อาวุธหลักทางการตลาด Seeding หมายถึงอะไร และทำไมถึงสำคัญ การทำ Seeding คือการวางเนื้อหาลงในพื้นที่ที่กลุ่มเป้า
หมายอยู่ ไม่ว่าจะเป็ นเว็บบอร์ด กลุ่มเฟซบุ๊ก คอมเมนต์ใต้ โพสต์ บล็อก หรือเว็บรีวิ ว โดยให้ ข้ อมูลที่เป็ นประโยชน์ก่อน แล้ วค่อย
พูดถึงแบรนด์ ต่างจากโฆษณาที่หยุดจ่ายแล้ วหายไป เนื้อหาที่ถูกวางไว้ จะคงอยู่บนอินเทอร์เน็ตต่อไป และช่วยให้ ชื่อแบรนด์
ปรากฏในหน้ าค้ นหามากขึ้น ธุรกิจแบบไหนเหมาะกับการทำ Seeding - ค้ นชื่อแบรนด์ใน Google แล้ วแทบไม่เจอใครพูดถึง -
ต้ องการบริหารภาพลักษณ์ในหน้ าค้ นหา - กำลังจะเปิดตัวสินค้ าใหม่และต้ องการสร้ างกระแสก่อนวางขาย - ต้ องการช่องทางที่
ผลลัพธ์ไม่หายไปเมื่อหยุดจ่าย - ขายสินค้ าที่ลูกค้ าต้ องหาข้ อมูลนาน เช่น อสังหาฯ คลินิก ประกัน หรือคอร์สเรียน บริการรับทำ
Seeding ครอบคลุมอะไรบ้ าง 1. วางแผนก่อนลงมือ ก่อนเขียนแม้ แต่ประโยคเดียว การเก็บ insight จากบทสนทนาที่มีอยู่ใน
ตลาด จากนั้ นจึงกำหนดข้ อความหลักของแบรนด์ 2. เขียนเนื้อหาให้ เหมือนคนจริง ทีมนักเขียนจะผลิตเนื้อหาหลายรูปแบบ ทั้ ง
กระทู้ ถาม กระทู้ ตอบ รีวิ วประสบการณ์ใช้ งาน บทความให้ ความรู้  และคอมเมนต์สั้ น ๆ เพื่อให้ บทสนทนาดูสมจริงและไม่ถูกมอง
ว่าเป็ นสแปม 3. Distribution โพสต์ผิดที่คือการเผาเงินทิ้ง ธุรกิจ B2B อาจได้ ผลดีกว่าบนบล็อกและ LinkedIn เราจะทยอย
ปล่อยเนื้อหาตามไทม์ไลน์ 4. ต่อยอดสู่การค้ นหา หัวข้ อกระทู้ จะถูกตั้ งตามคำที่คนค้ นหาจริง สามารถต่อยอดเป็ นลิงก์กลับมายัง
เว็บไซต์หลัก คุ้ มค่ากว่าการทำอย่างใดอย่างหนึ่งเดี่ยว ๆ 5. การติดตามผลและรายงาน อย่าจ้ างเจ้ าที่ตอบไม่ได้ ว่าวัดผลอย่างไร
ตั้ งแต่ลิงก์งานทุกชิ้น สถิติการมีส่วนร่วม ไปจนถึงทราฟฟิกที่เข้ าเว็บ ทำเองได้ ไหม หรือควรจ้ าง การทำเองไม่ใช่เรื่องผิด แต่มัก
เจอปัญหาเดิม ๆ บัญชีถูกแบน กระทู้ ถูกลบ และไม่มีข้ อมูลวัดผล เอเจนซีที่ทำงานด้ านนี้โดยตรง เข้ าใจกติกาของแต่ละ
แพลตฟอร์มเป็ นอย่างดี จึงลดความเสี่ยงและประหยัดเวลาได้ มาก เลือกอย่างไรไม่ให้ เสียเงินฟรี 1. ดูงานเก่าว่าเนื้อหาอ่านลื่น
หรือไม่ 2. ถามว่าเนื้อหาเขียนใหม่ทั้ งหมดหรือคัดลอกมา 3. ต้ องมีการวัดผลเป็ นตัวเลข 4. งานที่ดีต้ องใช้ เวลาอย่างน้ อย 1-3
เดือน 5. คิดเป็ นต้ นทุนต่อผลลัพธ์ ไม่ใช่ต่อชิ้น ผลลัพธ์ที่ควรคาดหวังและกรอบเวลา ในกรณีส่วนใหญ่ เดือนที่หนึ่งเน้ นสร้ าง
ปริมาณการพูดถึง ราวเดือนที่สองจะเริ่มมีคนทักเข้ ามาโดยอ้ างถึงรีวิ ว จากนั้ นผลลัพธ์จะทบต้ นไปเรื่อย ๆ สรุปส่งท้ าย การทำ
seeding ไม่ใช่ทางลัด แต่เป็ นการลงทุนระยะยาว ถ้ าอยากให้ คนค้ นเจอข้ อมูลดี ๆ ก่อนตัดสินใจซื้อ เริ่มวันนี้ย่อมดีกว่ารอให้ คู่
แข่งพูดถึงตัวเองไปก่อน ติดต่อเราเพื่อรับคำปรึกษาและใบเสนอราคาฟรี ตลอด 24 ชั่วโมง

https://seeedly.com/

