
ในยุคที่ รับทำ seeding ผู้ บริโภคไทย มักหาข้ อมูลรีวิ วก่อนควักเงินจ่าย การพึ่งพาโฆษณาอย่างเดียวจึงเริ่มไม่ได้ ผลเท่าเดิม
เพราะความน่าเชื่อถือเกิดจากการถูกพูดถึงซ้ำ ๆ ในหลายที่ ด้ วยเหตุนี้ หลายแบรนด์จึงเลือกใช้ บริการ รับทำ seeding ควบคู่ไป
กับช่องทางอื่น Seeding ทำงานอย่างไร และทำไมถึงสำคัญ การทำ Seeding คือการหว่านเมล็ดพันธุ์ของข้ อมูลลงในพื้นที่
ออนไลน์ ทั้ งกระทู้ ถาม-ตอบ รีวิ วสินค้ า และบทความในเว็บไซต์พันธมิตร โดยเน้ นความเป็ นธรรมชาติ ไม่ยัดเยียดขาย จุดแข็ง
ของวิธีนี้คือ กระทู้ และบทความจะยังถูกค้ นเจอได้ อีกหลายปี  และช่วยให้ ชื่อแบรนด์ปรากฏในหน้ าค้ นหามากขึ้น แบบไหนที่ควร
ใช้ บริการรับทำ Seeding - พิมพ์ชื่อร้ านแล้ วเจอแต่เพจตัวเอง ไม่มีรีวิ วจากคนนอก - ต้ องการบริหารภาพลักษณ์ในหน้ าค้ นหา -
อยากปูทางให้ คนรู้ จักก่อนยิงแอด - ค่าโฆษณาแพงขึ้นทุกปีจนอยากหาช่องทางที่ต้ นทุนต่อคนถูกลง - ขายสินค้ าที่ลูกค้ า
ต้ องหาข้ อมูลนาน เช่น อสังหาฯ คลินิก ประกัน หรือคอร์สเรียน ขอบเขตงานที่คุณจะได้ รับ 1. วางแผนก่อนลงมือ งานที่ดีเริ่มจาก
การเก็บ insight จากบทสนทนาที่มีอยู่ในตลาด ก่อนจะแปลงเป็ นหัวข้ อคอนเทนต์เป็ นสิบ ๆ ชิ้น 2. เขียนเนื้อหาให้ เหมือนคนจริง
เนื้อหาจะถูกเขียนให้ หลากหลายน้ำเสียง ทั้ งกระทู้ ถาม กระทู้ ตอบ รีวิ วประสบการณ์ใช้ งาน บทความให้ ความรู้  และคอมเมนต์สั้ น
ๆ เพื่อให้ บทสนทนาดูสมจริงและไม่ถูกมองว่าเป็ นสแปม 3. การกระจายลงช่องทางที่ใช่ โพสต์ผิดที่คือการเผาเงินทิ้ง ธุรกิจ B2B
อาจได้ ผลดีกว่าบนบล็อกและ LinkedIn เราจะทยอยปล่อยเนื้อหาตามไทม์ไลน์ 4. ต่อยอดสู่การค้ นหา เนื้อหาที่วางไว้ จะถูก
ออกแบบให้ ติดคำค้ น บางแพ็กเกจรวมงานรับทำ backlink คุณภาพจากเว็บที่เกี่ยวข้ อง ผลจึงกลายเป็ นทั้ งแบรนด์และทราฟฟิก
5. การติดตามผลและรายงาน ทุกงานควรมีตัวเลขยืนยัน เช่น จำนวนการเข้ าถึง ยอดวิว จำนวนคอมเมนต์ อันดับคำค้ น และ
ปริมาณการค้ นหาชื่อแบรนด์ ทำเองได้ ไหม หรือควรจ้ าง เจ้ าของธุรกิจจำนวนไม่น้ อยลองลงมือเอง ทว่าอุปสรรคที่พบบ่อยคือ
น้ำเสียงเหมือนกันหมดจนคนอ่านจับได้  ผู้ ให้ บริการที่มีประสบการณ์ เข้ าใจกติกาของแต่ละแพลตฟอร์มเป็ นอย่างดี จึงลดความ
เสี่ยงและประหยัดเวลาได้ มาก เช็กลิสต์ก่อนตัดสินใจจ้ าง 1. ขอ portfolio ที่ตรวจสอบได้  2. ถามว่าเนื้อหาเขียนใหม่ทั้ งหมด
หรือคัดลอกมา 3. ขอตัวอย่างรายงานก่อนเซ็นสัญญา 4. อย่าหลงเชื่อการรับประกันที่เกิ นจริง 5. ถูกที่สุดมักแลกมาด้ วยเนื้อหา
ขยะ เห็นผลเมื่อไร ในกรณีส่วนใหญ่ ช่วง 30 วันแรกคือการปูพื้น เดือนที่สองเริ่มเห็นกระทู้ ติ ดหน้ าค้ นหา ยิ่งทำต่อเนื่อง ต้ นทุน
ต่อผลลัพธ์ยิ่งลดลง สรุป การทำ seeding ไม่ใช่ทางลัด แต่เป็ นการลงทุนระยะยาว หากคุณต้ องการให้ แบรนด์ถูกพูดถึงในที่ที่
ลูกค้ ามองหา การเลือกทีมที่เข้ าใจงานคือจุดเริ่มต้ นที่ถูกต้ อง ปรึกษาทีมงานของเราได้ ฟรี ไม่มีค่าใช้ จ่าย ตลอด 24 ชั่วโมง
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