
איחוד הלוואות ופריסת תשלומים מחדש עבור מי שכבר נמצא בהליכי הוצאה לפועל הוא מהלך מורכב, רגיש, אך לעיתים
קרובות קריטי לייצוב המצב הפיננסי ולמניעת הידרדרות נוספת. אנשי מקצוע בתחום הפיננסים, עורכי דין ורואי חשבון

המלווים חייבים, נדרשים להבין לעומק את האפשרויות, הסיכונים וההזדמנויות העומדות בפני לקוחות המצויים במצוקה
תזרימית קשה ובחובות מפוזרים.

מה המשמעות של איחוד הלוואות כשיש תיק בהוצאה לפועל
איחוד הלוואות במובן הקלאסי הוא לקיחת הלוואה אחת חדשה שמחליפה מספר הלוואות וחובות קיימים, לרוב במטרה

להגיע להחזר חודשי נמוך יותר, תנאי ריבית טובים יותר או פריסת תשלומים נוחה חיפוש נוסף יותר. כאשר החייב כבר
נמצא בהליכי הוצאה לפועל, המונח מתרחב וכולל גם הסדרים מול נושים, פריסת חוב מחדש, ולעיתים גם שילוב של

הלוואה חדשה יחד עם הסכם במסגרת תיק האיחוד בהוצאה לפועל או בהליכי חדלות פירעון.

האתגר המרכזי במצב כזה הוא שהחייב מסווג כחשוף סיכון אשראי גבוה: דוח נתוני אשראי BDI שלו מציג פיגורים, צ’קים
חוזרים, חריגות ופתיחת תיקים, והדבר פוגע בצורה משמעותית בדירוג אשראי. לכן איחוד חובות במצב של הוצאה לפועל

מחייב אסטרטגיה מקצועית, שיתוף פעולה בין הגורמים המשפטיים והפיננסיים, והצגה של תוכנית החזר ריאלית
ומשכנעת.

מיפוי חובות: נקודת הפתיחה לכל מהלך של איחוד חובות
לפני שמדברים על איחוד חובות או על פריסת תשלומים מחדש, חובה לבצע מיפוי מלא ועדכני של כלל ההתחייבויות

הפיננסיות: הלוואות בנקאיות, חובות כרטיסי אשראי, הלוואות חוץ בנקאיות, משכנתאות, צ’קים דחויים, ערבויות, ותיקים
קיימים בהוצאה לפועל. ללא תמונת מצב מלאה, כל תכנון של החזר חודשי עלול להיות מנותק מהמציאות ולהוביל

לכישלון.

בשלב זה נעזרים פעמים רבות בכלי עזר כגון מחשבון איחוד הלוואות, לוחות סילוקין קיימים, ותדפיסי חשבון כדי להבין
את הריביות, יתרות הקרן, גובה העמלות ובעיקר את תזרים התשלומים החודשי בפועל. כאן גם עולה השאלה האם
קיימת עמלת פירעון מוקדם על חלק מההלוואות, והאם פירעון כזה במסגרת מחזור הלוואות או איחוד חובות אכן

משתלם.

יחס החזר להכנסה וניתוח תזרים מזומנים משפחתי

אחד המדדים החשובים בתכנון איחוד הלוואות הוא יחס החזר להכנסה. ברמה המקצועית, מקובל שלא לעבור רמה
מסוימת מההכנסה הפנויה נטו )לרוב 30% עד 40%, בהתאם למבנה המשפחה, רמת הסיכון ומקורות הכנסה נוספים(.

מצד אחד, נדרש להציע לנושים החזר חוב שיש בו משמעות; מצד שני, אם התוכנית לא תואמת את תזרים מזומנים
משפחתי ריאלי, הסבירות לפיגורים עתידיים גבוהה מאוד.

ניתוח תזרים נכון כולל בחינה של כל ההוצאות הקבועות )דיור, גני ילדים, מזונות, ביטוחים, רכב( לצד הוצאות משתנות,
בדיקה של מינוס בעו״ש והרגלי שימוש באשראי, והבנה כמה החייב באמת יכול לשלם מדי חודש לאורך זמן. זה הבסיס

לבניית הצעה מקצועית לכל נושה, ולשאלה האם בכלל האם משתלם לאחד הלוואות או שעדיף ללכת ישר למסלול של
חדלות פירעון ושיקום כלכלי.

איחוד הלוואות מול הבנקים לעומת איחוד חובות חוץ בנקאי
כשהחייב כבר נמצא בהוצאה לפועל, היכולת לקבל הלוואה לאיחוד הלוואות מהמערכת הבנקאית מוגבלת בהרבה. יחד
עם זאת, במקרים מסוימים, במיוחד כשיש בטוחה )נכס, פיקדון, קרן השתלמות(, ניתן לייצר פתרון של הלוואה כנגד נכס

או מסלול מיחזור משכנתא לאיחוד הלוואות שיחליף חלק מהחובות היקרים יותר.
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במקרים אחרים, הפתרון מגיע באמצעות הלוואות חוץ בנקאיות מגופים מפוקחים )חברות כרטיסי אשראי, חברות מימון,
קרנות מימון פרטיות בפיקוח(. כאן הריבית צפויה להיות גבוהה יותר, אך לעיתים ניתן לקבל גמישות בפריסה, וחשוב

לבצע השוואת הלוואות אונליין ולבחון לעומק את גובה הריבית, העמלות, וכן את לוחות הסילוקין המוצעים.

ריבית פריים, ריבית קבועה וריבית משתנה בהקשר של חייבים

בעת תכנון איחוד חובות, יש משמעות לזהות סוג הריבית: ריבית פריים צמודה לריבית בנק ישראל ולכן עשויה להשתנות
לאורך השנים; ריבית קבועה מספקת ודאות מלאה לגבי ההחזר החודשי; ריבית משתנה עשויה להיות אטרקטיבית
בתחילת הדרך אך להפתיע בהמשך. עבור חייב שנמצא כבר במתח תזרימי, ודאות ההחזר חשובה לא פחות מגובה

הריבית הנקוב.

בדיון מקצועי מול הלקוח יש להציג לא רק את גובה הריביות אלא גם את הסיכון הגלום בשינוי הריבית, השפעתו על לוח
סילוקין עתידי, והקשר למטרת ההלוואה: שיקום כלכלי והפחתת לחץ מיידי, ולא מקסום תנאים תיאורטי בלבד. לכן,
לעיתים נכון לבחור תמהיל שבו חלק מהחוב באפיק קבוע וחלקו בריבית צמודת פריים, בהתאם לפרופיל הסיכון של

הלקוח.

פריסת תשלומים מחדש בהוצאה לפועל ובהסדרים פרטניים
פריסת תשלומים מחדש יכולה להתבצע במספר מישורים במקביל: במסגרת תיק איחוד בהוצאה לפועל, במסגרת הליך

חדלות פירעון, או מול כל נושה בנפרד במסגרת הסדר חוב מוסכם. בכל מקרה, היעד הוא לייצר תשלום חודשי קבוע
שהחייב מסוגל לעמוד בו לאורך זמן, תוך קבלת ויתורים מסוימים מצד הנושים )על ריבית פיגורים, קנסות, ולעיתים גם על

חלק מהקרן(.

אנשי מקצוע המלווים חייבים צריכים להכיר את הכלים המשפטיים, אך גם לתרגם אותם לשפה פיננסית: מה משמעות
פריסה ל-60 תשלומים לעומת 84, כיצד שינוי כזה משפיע על הריבית המצטברת, והאם עדיף להכניס הלוואה חדשה

בתנאים משופרים שתחליף חוב יקר במיוחד, במקום לפרוס את כולו.

שילוב בין הלוואה חדשה להסדר חוב קיים

במקרים מסוימים, הפתרון האפקטיבי ביותר אינו איחוד גורף של כל החובות, אלא שילוב מתוחכם: נטילת הלוואה לכל
מטרה בתנאים טובים יחסית, שתסלק חובות יקרים כמו חובות כרטיסי אשראי וריביות חריגות על יתרת חובה, ובמקביל
פריסה מחדש של שאר החובות בתיק האיחוד. כך ניתן לנצל הזדמנות נקודתית לשיפור תנאים, בלי להעמיס הלוואה אחת

גדולה מדי שתביא ליחס החזר להכנסה לא ריאלי.

כאן בדיוק נכנס לתמונה ייעוץ פיננסי לאיחוד הלוואות: בחינה לא רק של ממוצע ריביות, אלא של סדר העדיפויות בסילוק
החובות, השפעת כל מהלך על הדירוג העתידי, והתאמת התוכנית למסלול החיים של הלקוח בשנים הקרובות )הרחבת

משפחה, שינוי קריירה, פרישה צפויה וכדומה(.

הלוואה כנגד נכס ושעבוד נכס: יתרונות וסיכונים
כאשר לחייב יש נכס בבעלותו, מתעוררת האפשרות של הלוואה כנגד נכס או שימוש בשעבוד נכס קיים לצורך איחוד

הלוואות. היתרון המרכזי הוא שהלוואות מסוג זה נחשבות בטוחות יותר עבור המלווה ולכן בדרך כלל מוצעות בריבית
נמוכה יותר וברמת החזר חודשית גמישה יותר, לעיתים לתקופות ארוכות במיוחד.

עם זאת, במצב של חייב שכבר נמצא בהוצאה לפועל, המשמעות היא שהנכס נכנס לקדמת הבמה: אי עמידה בהחזרים
עלולה להוביל למימוש מהיר יותר של השעבוד. לכן יש לבחון בזהירות האם הכנסת הנכס למערכת ההסדרים משרתת

את מטרת השיקום הכלכלי, או רק דוחה את הבעיה לטווח קצר ומעלה את רמת הסיכון הכוללת של המשפחה.

מיחזור משכנתא לאיחוד הלוואות



מיחזור משכנתא לאיחוד הלוואות הוא מהלך נפוץ בו מעלים את יתרת המשכנתא, מאריכים את התקופה או משנים
תמהיל מסלולים, ובאמצעות הכסף הנוסף מסלקים הלוואות יקרות אחרות. ברמת התיאוריה, זה מאפשר להעביר חובות

בריבית גבוהה למסלול ארוך טווח בריבית נמוכה בהרבה שמפוזרת על פני שנים רבות, ובכך להקטין משמעותית את
ההחזר החודשי הכולל.

עם זאת, כשבעל הנכס נמצא כבר בהוצאה לפועל, הבנק יבחן בקפדנות את דוח נתוני אשראי BDI, את תזרים ההכנסות
ואת משך הפיגורים הקיימים. כאן נכנס לתמונה שלב הבדיקת זכאות להלוואה ואפשרות לקבל אישור עקרוני. ללא

תכנון מדויק וליווי מקצועי, הסבירות לקבלת מהלך כזה נמוכה, ולכן חשוב לעבוד עם נתונים עדכניים, הצגת תכנית
הבראה סדורה, ולעיתים גם גיבוי מצד ערב חזק או הון עצמי נוסף.

השוואת ריביות ומבני הלוואה: לא רק המספר הקטן קובע
שיח על השוואת ריביות במסגרת איחוד חובות חייב לכלול הסתכלות רחבה הרבה יותר מאשר “מה הריבית השנתית

הנקובה”. אנשי מקצוע נדרשים לפרק כל הצעה למרכיבים: ריבית נומינלית, ריבית אפקטיבית, הצמדה למדד, גובה עמלת
פירעון מוקדם, קנסות בגין פיגור, ועלויות נסתרות בחשבון כמו עמלות על חריגה או על מסגרת אשראי.

איחוד הלוואות שמוביל להחזר חודשי נמוך יותר אך מאריך את תקופת החוב בצורה משמעותית, עלול להביא לכך שסך
הריבית שתשולם לאורך חיי ההלוואה יהיה גבוה הרבה יותר. לכן מומלץ לבחון באמצעות מחשבון איחוד הלוואות או

סימולציות מקצועיות כמה תעלה בסך הכל כל חלופה, ולהתייחס אליה כמו לכל השקעה פיננסית: מה עלות המימון
הכוללת, ומה הערך שמתקבל בתמורה בדמות שקט תזרימי ויציבות.

לוח סילוקין כאמצעי ניהול ולא רק כחובה רגולטורית

לוח סילוקין נתפס לעיתים כמסמך טכני שהבנק מחויב להציג, אך בהקשר של חייבים בהוצאה לפועל הוא למעשה כלי
ניהול מרכזי. לוח סילוקין המותאם לתזרים של הלקוח, עם החזר עולה לאורך זמן או יורד בתחילת הדרך, יכול לשנות

מהותית את סיכויי ההצלחה של התוכנית. בנוסף, בחינה של רכיב הקרן לעומת הריבית בכל חודש מאפשרת לראות האם
ההחזר אכן מקדם את החייב ליציאה מחובות, או שמדובר בעיקר בתשלום ריביות וקנסות.

במקרים רבים מוצדק לדרוש מהמלווה לוח סילוקין חלופי, למשל כזה שמאפשר תשלום מינימלי בתקופה הראשונה של
ההסדר, שבה החייב עדיין מסדיר חובות אחרים, ולאחר מכן העלאת ההחזר עם שיפור צפוי בהכנסות או בירידה

בהתחייבויות אחרות.

האם משתלם לאחד הלוואות כשיש תיק פתוח בהוצאה לפועל
השאלה האם משתלם לאחד הלוואות כשכבר קיימים עיקולים, הגבלות ופתיחת תיקים, אינה שאלה תאורטית אלא

ניהול סיכונים פרקטי. במקרים מסוימים, איחוד חובות והזרמת הלוואה חדשה רק מגדילים את החשיפה של החייב,
מוסיפים נושה נוסף למשוואה, ולא פותרים את שורש הבעיה של חוסר איזון כרוני בין הכנסות להוצאות.

מן הצד השני, כאשר קיימת הכנסה יציבה, נכס שניתן לשעבד בצורה אחראית, ונכונות של הנושים להגיע להסדרי חוב,
מהלך של איחוד הלוואות ופריסת תשלומים מחדש יכול להיות הצעד שמונע הסלמה לחדלות פירעון רשמית. כאן תפקידה

של הליווי המקצועי הוא לשים גבולות ברורים: לא כל הצעה ש”מקטינה תשלום חודשי” היא גם מהלך נכון בטווח הבינוני
והארוך.

קריטריונים מקצועיים להערכת כדאיות

השוואת סך הריבית והעמלות שישולמו בכל חלופה, כולל הסדרי חוב והוצאות נלוות.

בדיקת השפעת ההסדר על דירוג אשראי עתידי ועל יכולת קבלת אשראי נוסף בשנים הבאות.

בחינת רמת הסיכון לנכסים המשמעותיים של הלקוח, במיוחד כשיש שעבוד נכס.

ניתוח השפעת התוכנית על תזרים מזומנים משפחתי והאם נותרים מרווחי ביטחון מספקים למצבי חירום.



מחזור הלוואות לעומת איחוד הלוואות: מתי כל כלי רלוונטי
מחזור הלוואות מתייחס בדרך כלל להחלפת הלוואה אחת קיימת בהלוואה חדשה בתנאים טובים יותר, לרוב כתוצאה
מירידת ריבית או שיפור בנתוני הלווה. איחוד הלוואות לעומת זאת, משלב כמה חובות שונים לתוך הלוואה אחת. עבור

חייב בהוצאה לפועל, מחזור הלוואות הופך מורכב יותר משום שנתוני האשראי שלו נפגעו, אך עדיין יש מקום לבדוק האם
ניתן למחזר הלוואות יקרות ולקצר תקופות בריבית סבירה.

השילוב בין שני הכלים מאפשר לדוגמה למחזר משכנתא ולהפחית ריבית, ובמקביל לאחד הלוואות צרכניות יקרות אל תוך
מסגרת המשכנתא, תוך בחינה קפדנית של השוואת ריביות ותנאי חוזה. כאן, יותר מתמיד, המקצועיות של היועץ הפיננסי

ושל עורך הדין היא קריטית, משום שמדובר בשינוי משמעותי בקדימויות בין נושים ובהיקף הסיכון המשפחתי.

BDI השפעת איחוד הלוואות על דירוג אשראי ודוח נתוני אשראי
חייבים רבים מתמקדים בהפחתת תשלום חודשי, אך מתעלמים מהשפעת המהלך על דירוג אשראי ועל דוח נתוני

אשראי BDI. בפועל, הסדר חוב רשמי או פתיחת הליך חדלות פירעון עשויים לפגוע בדירוג בטווח הקצר, אך אם ההסדר
מכובד במלואו, תשלום עקבי לאורך זמן משפר בהדרגה את הפרופיל האשראי.

לעומת זאת, איחוד הלוואות ללא טיפול שורש בהתנהגות האשראי )המשך שימוש אגרסיבי בכרטיסים, חזרה למינוס
בעו״ש, חריגה ממסגרות( עלול להוביל לפתיחת תיקים חדשים, להעמקת הפיגורים ולפגיעה נוספת בדירוג. לכן, בכל

מהלך של איחוד חובות בהוצאה לפועל, יש לשלב תהליך חינוכי ומבני: ניהול תקציב, קביעת מסגרות אשראי ריאליות,
וצמצום שימוש באשראי מתגלגל.

בדיקת זכאות, אישור עקרוני ותהליך עבודה מקצועי
תהליך מובנה של איחוד הלוואות ופריסת תשלומים מחדש לחייב בהוצאה לפועל מתחיל בבדיקת זכאות להלוואה.

BDI בשלב זה נאספים מסמכים: תלושי שכר, דוחות רווח והפסד לעצמאים, דפי חשבון, החלטות הוצאה לפועל, דוחות
ותמונת מצב מעודכנת של הנכסים. לאחר מכן ניתן לפנות למספר גופים במקביל לקבלת אישור עקרוני להלוואה חדשה

או למחזור קיימים, וכך להשוות הצעות בצורה עניינית.

במקביל, מתבצעת עבודה מול הנושים הקיימים לבדיקת נכונות עקרונית להסדר חוב ולפריסה חדשה. השילוב בין שני
המסלולים יוצר “פאזל” שבו כל חלק צריך להשתלב: סכום ההלוואה החדשה, גובה ההנחות מהנושים, והחזר חודשי מאוזן

שמותאם ליחס ההחזר להכנסה. רק לאחר שהפאזל סגור על הנייר, כדאי לחתום בפועל על הלוואה חדשה.

השוואת הלוואות אונליין וכללי זהירות בעבודה עם גופים חוץ בנקאיים
הדיגיטציה של שוק האשראי מאפשרת לבצע היום השוואת הלוואות אונליין תוך דקות, לקבל הצעות מסודרות ולהבין

טווחי ריבית לסוגים שונים של לווים. עבור חייבים בהוצאה לפועל, הכלים הללו שימושיים כמסגרת ייחוס, אך חשוב להבין
שהריביות במציאות עשויות להיות גבוהות משמעותית בשל פרופיל הסיכון. לכן, לא כדאי להסתמך רק על מחשבונים

כלליים אלא לבצע סימולציות ייעודיות בהתאם לדוח האשראי ולמצב המשפטי.

בעבודה עם הלוואות חוץ בנקאיות יש להקפיד במיוחד על שקיפות: חוזה ברור, פירוט כל העמלות, אי-קבלת “כסף מזומן
ביד” ללא מסמוך, והבנה של מנגנוני הפיגור והאכיפה במקרה של אי תשלום. ליווי מקצועי אובייקטיבי מגן על החייב מפני

כניסה להסכמים בעייתיים שבטווח הארוך מחמירים את מצבו.

תפקיד הייעוץ הפיננסי באיחוד הלוואות לחייבים בהוצאה לפועל
ייעוץ פיננסי לאיחוד הלוואות עבור מי שנמצא בהליכי הוצאה לפועל איננו שירות מותרות, אלא רכיב מהותי בתהליך

השיקום. היועץ צריך לחבר בין העולם המשפטי לפיננסי: להבין את ההגבלות של לשכת ההוצאה לפועל, את המשמעויות
של פתיחת הליך חדלות פירעון, ואת האפשרויות למו”מ מול נושים, לצד שליטה מלאה בכלי האשראי וההלוואות הקיימים

בשוק.



בנוסף לתכנון ההסדר עצמו, תפקידו של היועץ הוא לבנות יחד עם הלקוח מנגנוני שליטה עתידיים: הגדרת מסגרות
אשראי חדשות, קביעת תקציב משפחתי, טיפול בשורשי הבעיה שהובילה להצטברות החובות )ניהול עסקי לקוי, צריכה

עודפת, מחסור בביטוח מתאים ועוד(, והדרגתיות ביציאה מהתלות באשראי יקר לטובת התנהלות מאוזנת יותר.

סיכונים מרכזיים וכיצד לנהל אותם בצורה אחראית
איחוד הלוואות ופריסת תשלומים מחדש לחייבים בהוצאה לפועל כרוכים בכמה סיכונים עיקריים: הגדלת משך החוב

באופן שמוביל לתשלום ריבית גבוה מאוד לאורך זמן, חשיפת נכסים משפחתיים מהותיים באמצעות שעבוד נכס, יצירת
תלות בגוף מימון יחיד, והמשך הרגלי צריכה אשר לא מותאמים ליכולת. ללא ניהול מקצועי, מהלך שנועד להקל על המצב

עלול להסתיים בהעמקת המשבר.

ניהול אחראי של המהלך כולל הגדרת גבולות ברורים מראש: לא לוקחים הלוואה חדשה בלי תוכנית סגורה של שימוש
בכסף, לא מפריעים הסדרי חוב קיימים אם התנאים החדשים אינם עדיפים באופן מובהק, ולא מקריבים רשתות ביטחון
קריטיות )חיסכון לפנסיה, קרנות חובה( לטובת הקלה מיידית בלבד. כך הופך איחוד החובות מחבל הצלה זמני לתוכנית

שיקום אמיתית.

מילה אחרונה על אסטרטגיה וראייה קדימה
מי שמלווה מקצועית חייבים בהוצאה לפועל ומוביל מהלכים של איחוד הלוואות ופריסת תשלומים מחדש, נדרש להתבונן

הרבה מעבר לשאלה כמה ישלם הלקוח בחודש הקרוב. ההצלחה האמיתית נמדדת ביכולת של החייב לצאת ממעגל
החובות, לחזור להתנהלות בנקאית תקינה, ולבנות מחדש תזרים מזומנים משפחתי מאוזן שמגן עליו מפני קריסה

מחודשת בעתיד.

שילוב נכון בין הבנת הכלים הפיננסיים - איחוד חובות, מחזור הלוואות, הלוואה לאיחוד הלוואות, שימוש מושכל
בהלוואות חוץ בנקאיות או הלוואה כנגד נכס - לבין הבנת המסגרת המשפטית והאנושית, מאפשר לבנות תוכניות
שיקום ריאליות, שטובות גם ללקוח וגם לנושים. במציאות שבה יותר ויותר משקי בית ועסקים קטנים מוצאים עצמם

מתמודדים עם תיקי הוצאה לפועל, היכולת לתכנן ולבצע מהלכים חכמים של פריסת תשלומים ואיחוד הלוואות הופכת
לכלי ניהולי חיוני עבור כל מי שפועל בשוק הפיננסי.

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ היא חברת ייעוץ וליווי פיננסי מובילה, המספקת מעטפת מקצועית של פתרונות
מימון, אשראי והבראה כלכלית. המשרד חורט על דגלו מקצועיות, יצירתיות וליווי אישי, במטרה להוביל את קהל

לקוחותיו לעצמאות ויציבות כלכלית.

תחומי ההתמחות והשירותים שלנו:

יעוץ משכנתאות: ליווי צמוד, מכרז ריביות בין בנקים והתאמת תמהיל המשכנתא האופטימלי והחסכוני ביותר.

משכנתא לגיל השלישי )משכנתא הפוכה(: פתרונות פיננסיים לבני 55 ומעלה המאפשרים נזילות כספית
ושמירה על רמת החיים.

איחוד הלוואות: פתרון חכם להקטנת ההחזר החודשי, יצירת סדר בתזרים המזומנים והקלה בעומס הכלכלי.

מומחה אשראי ומימון: גיוס אשראי בתנאים מועדפים והתאמת פתרונות מימון יצירתיים לעסקים ולפרטיים.

מסורבי בנקים וחילוטים: ליווי מורכב ומתן פתרונות חוץ-בנקאיים ואחרים ללקוחות שנתקלו בסירוב מטעם
המערכת הבנקאית.

יעוץ פיננסי טרום רכישה: תכנון תקציבי מדויק וניתוח כדאיות לפני קבלת החלטות נדל"ן משמעותיות.

השקעות נדל"ן: איתור, ייעוץ וליווי עסקאות נדל"ן מניבות להגדלת ההון העצמי.



אימון להצלחה פיננסית: הקניית כלים פרקטיים וליווי אישי להשגת יעדים כלכליים וצמיחה.

הרצאות פיננסיות: הדרכות והעשרת ידע פיננסי לארגונים, קבוצות ופרטיים.

פרטי התקשרות:

כתובת המשרד: הנפת הדגל 5, בניין "צבי צרפתי" החדש, קומה 2, נס ציונה.

טלפון משרד: 08-6100720

גיל )מנכ"ל ובעלים(: 052-344112

ענת )מנהלת המשרד(: 054-5020452

Gil@gilfinance.co.il :דוא"ל

/https://gilfinance.co :אתר אינטרנט

חיבור לרשתות החברתיות שלנו:
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